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La empresa ariqueiia Bezmalinovic se adjudicé un proyecto silvoagropecuario 2009

Bezma sale al mundo con ProChile

Buenos resultados consiguid
la empresa de aceite de oliva
en s viaje realizado
recientemente a Brasil

Sebastian Arredondo F.

promicaacstrofaancacl

La empresa familiar de aceite
de oliva del Valle de Azapa, Bez-
malinovie, se adjudicH el concurso
Nacional de Promocion de Expor-
taciones Silvoagropecuarias 2004,
mstrumento de ProChile que ano
A AR0 CONVOoCa a empresas nacio-
nales a postular sus iniciativas ex-
portadoras.

La empresa conocio la realidad
del mercado brasilero como futu-
ro potencial de exportacion para
posteriores envios de sus distintos
productos del Valle de Azapa,

La gerente de marketing de la
empresa, Viviana Guzman, se refi-
riera la experiencia en Brasil y a la
realidad concreta de experimentar
de ese mercado, "Como empresa
famihar estamos muy agradecidos
del apoyo de 'ro Chile, en Brasil
detectamos un apoyo increible del
empresariado, v contactamos a
muchos agentes que estan intere-
sados en nuestro producto”.

En Sao Paulo, la empresa Bez-
malinovic desarrollo una comple-
ta agenda de reuniones con poten-
ciales i!npnrtndurm, realizaron
distintos programas que coordina-
ron a traves de ProChile Regional
en conjuntocon la Oficina Comer-
cial de ProChile en Brasil. “Para
nosotros es importantisimo poder
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LA REPRESENTANTE DE LA EI'v|P—Rl'.‘;|A, VIVIANA GUZMAN (CENTRO), JUNTO A LAS EJECUTIVAS REGIONALES DE PRO CHILE.

entrar al mercado brasilero, En es-
tos momentos existen 2 aceites que
existen en el mercado, asi que veo
con muy buenos ojos el futuro de
nuestro producto. El aceite que ha
entrado a Brasil es de consumo
MAsIvo ¥ NOSOLros como empresa
queremos entrara satisfacer una
demanda de mayor exigencia”,

INICIATIVAS

La directora regional de Prochi-
le, Sylvia Lillo, se refirio a la expe-
riencia de la empresa ariquena en

Brasil. "Iniciabivas como éstas sin
duda son destacables v ejemplos
para nuestras empresas regionales
que buscan mcursionar nuevos
mercados en el exterior, Nuestra
institucion apoya este trabajo en
diversos ambitos, uno de ellos, a
traves de su red de mds de 50 ofi-
c¢inas comerciales en el exterior,
impurt;ml‘e.h puntos de apovo pa-
ranuestras empresas; asi tambien,
en este dinamico v globalizado
mundo actual, los acuerdos co-
merciales firmados por Chile son

una oportunidad para llegar con
mejores ventajas competitivas”,

que
compradores brasileros son un in-

Asimismo, sostuvo los
teresante mercado de los produc-
tos ariquenos, va que las exporta-
ciones chilenas de aceite de oliva
virgen a ese pais durante el 2008
superaron los LIS5420.000, Y si
comparamos las exportaciones de
estos dos allimos anos, peripdo
enero-octubre, los envios se incre-
mentaron en un 8,4% el 2004, res-
pecto del ano anterior”, sostuvo
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